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onvencer clientes a comprar ser-
viços de fotografia tem se torna-
do cada dia mais difícil em tempos 
de muita concorrência e crise eco-
nômica. Contudo, o fotógrafo cata-
rinense Edson Beline, 53 anos, pa-

rece ter encontrado a fórmula mágica pa-
ra encantar casais e vender álbuns de ca-
samento – só no ano de 2016 foram cerca 
de 100, somando cerca de 3 mil casamen-
tos ao longo de uma carreira de 40 anos.

Com vasta experiência em vendas, 
sendo convidado a palestrar sobre o te-
ma em diversos congressos, Beline ensi-

na que o principal segredo de um negó-
cio está associado à especialização em 
pessoas. Entender de sentimentos, visar 
a uma comunicação positiva e eficiente e 
ter conhecimento em Programação Neu-
rolinguística é o pulo do gato, segundo o 
experiente fotógrafo. 

Depois vem o conhecimento sobre pre-
ço e valor. Para Beline, o fotógrafo precisa 
entender que preço é quanto o cliente pa-
ga, e valor, o que ele recebe. Desenvolver a 
habilidade de argumentar e manter o foco 
da conversa no valor, e não no preço, é fun-
damental para ter sucesso no negócio. 

C
Por Livia Capeli

Expert no assunto, o fotógrafo catarinense Edson Beline ensina como 
realizar o primeiro contato com o cliente até o fechamento do contrato
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Para  fechar novos negócios 
em fotografia de casamento, 

é importante, segundo Beline, 
ter um bom conhecimento 

em lidar com pessoas


